
その１業者による、的確な査定
売却するためには『価格査定』が
成功のための重要なカギとなり、
単に査定価格が高いか低いかで
業者を決めないで下さい。

価格の根拠と売却の戦略を

提示する業者を選んで下さい。

『売れ残り物件』にならない秘訣とは？

その４ チラシはバカにできない
インターネットでの情報提供は
増加していますが、現状では宅配
チラシを見て、インターネットに
アクセスする方がほとんどです。

消費者の購入意欲を高める
工夫したチラシが強力な武器とな
ります。

その２ 売り出しのタイミング
購入希望の需要が高くなる時期が
売り手にとって売却のチャンスと
なります。また、マーケットに
おいて供給量が少ない(品不足の)時
期も売り時と見れます。

常に市場状況を把握する
プロの意見を参考にして下さい。

その５ オープンハウスは効果的
オープンハウスは特定の時間に
お部屋を開放し、多くのお客様が
自由にごらん頂く方法です。
何回もチラシ広告をして売却でき
なかった物件が、オープンハウス
の開催をすることで申し込みを頂
いた事を何度も経験しています。

その３ 資産価値を高める努力
好条件で売却するためには、所有
者が『自分の不動産の資産価値を
高める、または維持する』といっ
た心掛けを普段から行っている必
要があります。

普段からの維持管理の
大切さ

その６ 過剰の売り込みは逆効果
ご案内の際に、度を越した自宅の
アピールをする売主様がおられま
すが、これは逆効果です。
通常、消費者は商品の売り込みに
対しては防御本能が働きます。

売却を焦っている印象を与えて
しまいます。

現在、売却でお悩みの売主様、
売却するかお悩みのお客様、千里土地 までご相談ください。


